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 نصائح خاصة بالإعلانات
إن الإعلانات ھي إحدى أھم مكونات استراتیجیاتك للتسویق لأنھا تساعد على ترویج عملك التجاري وتقدم وسیلة فعالة 

الي ینبغي أخذھا في الاعتبار أثناء إعدادكم لحملة دعایة  لتوصیل رسالتك إلى زبائنك. وتجدون أسفلھ بعض النصائح القیمة
 .أو إعلانات لعملكم التجاري

 ما ینبغي فعلھ

 یجب أن یكون لدیك إلمام بالقواعد واللوائح الحكومیة للتسویق والإعلانات. •
رضھا في علیك أن تكشف بصفة كاملة وبوضوح عن جمیع التفاصیل ذات الصلة لترویج منتجاتك أو خدماتك التي تع •

 الإعلانات.
 علیك باستخدام الصور والتوضیحات التي تمثل المنتج نفسھ كما ھو معروض للبیع. •
 إذا كان ھناك سعران أو أكثر مبینان على المنتج، فعلیك أن تبیع المنتج بناء على أقل سعر في ھذه الأسعار. •
 عار مخفضة.تأكد من أن لدیك كمیات معقولة من  المنتجات التي تعلن عن بیعھا بأس •
 إذا قمت بتنظیم مسابقة، علیك أن تكشف جمیع التفاصیل التي یطلبھا قانون المنافسة الكندي  •

(Loi sur la concurrence / Competition Act) .قبل دخول المشاركین إلى ھذه المسابقة 
ل "ما ینبغي فعلھ" و"ما علیك أن تتأكد من أن موظفي المبیعات الذین یعملون لدیك یعرفون ھذه اللائحة التي تشم •

  ینبغي تجنبھ". قد یتحمل عملك التجاري مسؤولیة المعلومات والتصریحات التي تصدر عن العمال.
إلا إذا تم خفض سعر  "rabais / special"أو كلمة "خاص"  "solde / sale"لا تستعمل كلمة "تخفیضات"  •

 المنتج بطریقة كبییرة.

 ما ینبغي تجنبھ

 الخلط بین "السعر السائد" أو "السعر العادي" وبین "السعر الذي یقترحھ المصنع" فھما شیئان مختلفان. تجنب •
لا تستخدم عبارة "السعر السائد" أو "السعر العادي" في الإعلانات إلا إذا تم بیع المنتج بذلك السعر لمدة طویلة من  •

 الزمن أو تم بیع كمیة ھامة من ذلك المنتج بذلك السعر.
 لا تقم "بالتخفیضات" لمدة طویلة من الزمن أو تكررھا كل أسبوع. •
 لا تقم برفع سعر منتج أو خدمة لتغطیة تكالیف منتج مجاني أو خدمة مجانیة. •
تجنب أي ادعائات بخصوص منتج أو خدمة إلا إذا كنت قادراً على إثبات ھذه الدعاءات حتى وإن كنت تظن أنھا  •

 صحیحة.
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 أعلى من السعر المعلن عن تجنب بیع المنتج بسعر •

 تذكر أن لا تؤخر توزیع الجوائز عندما تنظم مسابقة. •
تجنب التنبیھات المكتوبة بحروف صغیرة جداً. وإذا كان ولا بد أن تستخدم التنبیھات، تأكد من أن رسالة الإعلان  •

 والتنبیھ لا یؤدیان إلى معلومات مضللة.
 ت لا معنى لھا وغیر واضحة للعوام.تجنب استخدام مصطلحات وعبارات في الإعلانا •
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