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 شراء عمل تجاري
یمكن لشراء عمل تجاري أن یستغرق وقتاً وطاقة.  من المھم أن تقوم بدورك في البحث لضمان شراء النوع الصحیح من 

 العمل التجاري وأنك تدفع سعراً معقولاً لشرائھ.

 تقییم العمل التجاري

 قبل ان تقرر شراء عمل تجاري، یجب أن تقیم ظروف وإمكانیة العمل التجاري.  أنت بحاجة لأن تأخذ ما یلي بعین الاعتبار:

 ھل المبنى، والمعدات والمخزون في حالة تشغیلیة؟ •
 ھل للعمل التجاري سمعة جیدة؟ •
في المدینة أم خارجھا؟  علیك أن  ھل یُعتبر العمل التجاري ظاھر للعیان وھل یمكن الوصول إلیھ بسھولة؟  ھل ھو •

 تأخذ بعین الاعتبار تكالیف الشحن التي ستكون ضروریة، إذا كنت بعیداً عن ممولیك وزبائنك.
 ھل تولد المنتجات والخدمات عائدا؟ً ھل المبیعات في ازدیاد، أم في نقصان، أم أنھا ثابتة؟ •
 معھم العمل التجاري؟ھل ھناك علاقة عمل جیدة مع الموردین والبنك الذي یتعامل  •

 إذا بدت الصفقة جیدة إلى حد لا  یُصدق فلربما كانت كذلك.  لذلك، فاحذر!

 تحدید كم ستدفع من أجل العمل التجاري

أن تكون مرناً في مفاوضاتك من  اصدق مع نفسك كمشتري بخصوص كم بإمكانك أن تدفع قبل أن تبدأ المفاوضات.  علیك
 أجل الشراء، ولكن علیك أیضاً أن تحافظ على میزانیتك وقیمة العمل التجاري.

 ما ھي قیمة العمل التجاري؟

 اعلم قیمة الأصول مثل المبنى، والمعدات والمنتجات. •
ة للعمل التجاري (مثل براءة عوامل أخرى للأخذ بعین الاعتبار ھي البیان المالي، والتقریر السنوي والملكیة الفكری •

 الاختراع والعلامات التجاریة)
 بعض الأصول القیّمة لأي عمل تجاري ھي السمعة، لائحة الزبائن ونوعیة الموظفین. •

تكلم مع الزبائن الذین یشترون مباشرة من العمل التجاري.  من الأفضل الاستعلام عن سمعة العمل التجاري قبل أن توقع 
 بنوك بشكل أكبر مع العمل التجاري المربح بصورة مسبقة.العقد. تتجاوب ال
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 الاعتبارات النھائیة

 خذ وقتك وتأكد من صحة كل المعلومات التي ُأعطیت لك قبل أن تلتزم بالشراء. •
 اشتر عملاً تجاریاً في مجال أنت ملم بھ جیداً ومع منتجات وخدمات تشعر [نحوھا] بالراحة عند بیعھا. •
 .العمل التجاري اشتر بناءً على عائد الاستثمار ولیس بناءً على سعر •
 لا تستخدم كل السیولة التي معك من أجل الشراء. •
 استعلم عن الموردین، والزبائن وسمعة العمل التجاري قبل أن تشتري. •
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